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5 cosas que nunca deberías dejar fuera de un contrato de marketing






El Blog para Empresas
5 cosas que nunca deberías dejar fuera de un contrato de marketing


22 de junio de 2022 por Olivia Baker




















También puedes leer este artículo en Alemán, Inglés y Italiano.




¿No sabes por dónde empezar con el contrato de marketing? Consulta este resumen sobre los aspectos más importantes que debes incluir en tu contrato. 





Cuando se trata de contratos de marketing -o de cualquier contrato, en realidad- es difícil saber qué información debes o no debes incluir, especialmente si eres un contratista individual sin un gran equipo trabajando detrás de ti.

Sea cual sea tu situación, nosotros te cubrimos las espaldas. Hemos reunido las cinco cuestiones más importantes que nunca debes olvidar al preparar tu contrato de marketing.

1. Información sobre las partes

 
Esto puede parecer algo evidente que debe incluirse en el contrato, pero sin los nombres legales completos de todas las partes implicadas, no llegarás muy lejos. Tampoco es extraño que estos detalles se pasen por alto o que haya errores de escritura o de ortografía, por lo que siempre es una buena idea volver a comprobarlos. El contrato de marketing también debe contener información adicional, como las direcciones, sobre todo en el caso de las organizaciones, como la empresa contratante o la agencia contratista.

2. Ámbito de trabajo

 
Es importante ser lo más directo posible en el contrato para evitar malentendidos o disputas sobre tu trabajo y lo que se espera de ti. Esta sección puede incluir un apartado que explique cuánto tiempo se espera que dure el proyecto o el contrato, así como los plazos específicos de cada tarea (si procede).

También se pueden incluir aquí los detalles del proyecto, como las tareas y responsabilidades que vas a asumir dentro del proyecto. Tampoco está de más profundizar acordando los resultados y las líneas de base que medirán el éxito de tus contribuciones desde el principio.

3. PInformación sobre el pago

 
Asegúrate siempre de que en el contrato de marketing se incluya el salario o el presupuesto. Una vez que el acuerdo haya sido firmado por ambas partes, garantiza que se te pagará la cantidad acordada por tu trabajo y esfuerzos.

Incluir detalles adicionales, como un calendario de pagos en el que se especifique cuándo deben recibirse y procesarse los pagos, así como las tasas por retrasos en los pagos o por trabajos adicionales, también puede contribuir en gran medida a garantizar que recibas los pagos a tiempo.

Para obtener más información al respecto, consulta nuestro artículo: Qué incluir en su contrato para cobrar a tiempo.

4. Titularidad de la propiedad

 
Tú creas y proporcionas el trabajo y el material ¿Pero quién es realmente el propietario titular: tú o la empresa con la que has sido contratado? Establece los términos y condiciones de cómo se protegerá el trabajo que hagas para la organización y a quién pertenecerán los derechos de autor de tus creaciones. También se puede definir esto en un "Acuerdo de Propiedad Intelectual" separado.

5. Terminación

 
Establece los plazos de preaviso necesarios si alguna de las partes quiere poner fin al contrato de forma anticipada; por ejemplo, el empleado y el empresario deben avisar con un mes de antelación. Sin embargo, cualquiera de las partes puede anular este proceso si se produce un incumplimiento del contrato, como la negativa a pagar o compartir información confidencial, por lo que no es raro incluir una lista de razones aceptables para la terminación anticipada.

Para evitar una rescisión innecesaria, un contrato de marketing puede incluir también una sección sobre resolución de conflictos. En ella se describe el proceso para resolver los desacuerdos sobre el trabajo entre el empresario y el empleado mediante un enfoque justo y profesional.

¿Alguna otra cosa?

 
Ahora que ya sabes que tu contrato de marketing contiene toda la información necesaria, lo único que tienes que hacer es firmarlo.

Después de todo este trabajo, no querrás pasar días esperando a que llegue el contrato final firmado por correo postal o incluso por correo electrónico. Te sugerimos que ahorres tiempo -y dinero- optando por Smallpdf eSign. Al ser una herramienta de firma electrónica gratuita y segura, ambas partes pueden firmar el acuerdo en cuestión de minutos, por lo que tendrás una cosa menos de la que preocuparte.






Prueba eSign ahora

Y con esto llegamos al final: ¡Felicidades por tu nuevo contrato de marketing! Si este artículo te ha parecido útil, visita el blog de Smallpdf para empresas y descubre más artículos como este.

Artículo traducido y adaptado por Alejandro

























Olivia Baker
Redactora de contenido
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Tutoriales
¿Cómo utilizar efectivamente la extensión de Chrome de Smallpdf? 
Gracias por instalar la extensión de Chrome de Smallpdf. Estos son algunos consejos para que comiences. 






Cómo firmar un PDF
¿Qué es una firma digital y por qué es importante? 
Aprende más sobre firmas digitales, que información incluyen, su legalidad y confiabilidad. 






Plantillas
Página de prueba de impresión en PDF: a color o blanco y negro
Varios PDF de una página para que pruebes tu nueva impresora en línea, en blanco y negro o a color. 
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